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EINLEITUNG



Seien wir doch mal ehrlich. Wir alle méchten finanziell gut dastehen, reich und
wohlhabend sein und immer genug Geld zur Verfligung haben. Und wir finden
andere faszinierend, die es bereits sind. Wie haben die das blof$ gemacht?
fragen wir uns. Und wie kénnen wir das auch schaffen?

Die Wahrheit ist sehr einfach. Reiche Leute verstehen und tun Dinge, die wir
nicht verstehen, bzw. tun. Von der Idee bis zur tatsdchlichen Handlung folgen
sie bestimmten Verhaltensregeln, was ihren Reichtum angeht, Regeln, die sie von
den iibrigen Menschen trennen. Das vorliegende Buch nennt und erldutert lhnen
diese Regeln, damit auch Sie, wenn Sie es wirklich wollen, reich werden kénnen.
Diese hundert Regeln sind (wie die meiner anderen Biicher) das Ergebnis meiner
Beobachtungen des Verhaltens reicher Menschen. Es ist, wenn Sie so wollen, eine
Verbindung von Beobachtung, Magie und Sympathie. Wenn wir Menschen toll
finden, wollen wir so werden wie sie. Sie werden sehen, es funktioniert.

Einfach gesagt, zeigt Ihnen dieses Buch,

« was reiche Leute tun, um zu Geld zu kommen,

o wie sie zu mehr Geld kommen,

 wie sie an dem festhalten, was sie erworben haben,

 wie sie ihr Geld ausgeben,

« wie sie ihr Geld anlegen,

- wie sie ihren Reichtum geniefSen und

« wie sie ihren Reichtum zum Wohle anderer Menschen verwenden.

Wir Menschen wollen tiblicherweise durch moglichst wenig Anstrengung reich
werden. Allein in GrofSbritannien werden Jahr fiir Jahr Schwindel erregende 50
Millionen Pfund fiir Gliicksspiele ausgegeben. Das heifst, viele Leute wollen nur
eine schnelle Mark machen. Viele dieser Gliicksritter werden zwangsldufig bit-
ter enttduscht, nicht jeder kann gewinnen. Aber vielen macht das auch nichts



aus. Spielkasinos arbeiten, wie alle anderen Unternehmen, mit Prozentsdtzen.
Beim Roulettespiel beispielsweise gibt es, wenn alles fair zugeht, eine Gewinn-
marge von 28 Prozent. Das bedeutet, von 100 Pfund, die in Form von Chips
auf dem Tisch liegen, bleiben 28 bei der Spielbank. Diese gibt also nur 72 Pfund
an die Spieler zurtick — natiirlich nicht unbedingt an die, die den Betrag gesetzt
haben. Einige verlieren, andere gewinnen. Manche kommen ohne Gewinne oder
Verluste aus dem Spiel. Aber die Spielbank gewinnt immer — in jedem Fall. Das
ist eine Tatsache.

Wenn so viele Leute um so viel Geld spielen, bedeutet das fiir mich,

der ich schon einmal in einem Spielkasino gearbeitet habe,

o dass sie zu viel Bargeld haben und etwas davon los werden wollen?,

« dass sie unverdrossen an ihr personliches ,,Gliick“ glauben,

« dass sie vielleicht sogar verlieren wollen, damit sie sich frustriert
fuihlen kénnen,

« dass sie das schnell verdiente Geld suchen.

Dieses Buch ist nicht fiir Leute gedacht, auf die einer der genannten Punkte
oder gar alle zutreffen. Nein, auch nicht fiir die, denen es nur ums schnelle Geld
geht (tut mir Leid). Aber das Buch wird dazu beitragen, Ihre gesamte finanzi-
elle Situation deutlich zu verbessern.

Das vorliegende Buch gibt lhnen Prinzipien, Strategien und Verhaltensmuster
an die Hand, durch die Sie sicher nicht iiber Nacht reich werden, die lhnen aber
erkldren, wie Sie allmdhlich reich werden und dabei ein anstindiger Mensch
bleiben kdnnen. Es ist ndmlich so: Wir selbst kénnen sozusagen die Bank wer-
den und immer gewinnen. Was miissen wir daftir tun?

Es gibt eine Menge Dinge, die wir dafiir tun kénnen. Es gibt sie nicht, die eine
Regel, die den Erfolg garantiert. Aber jede einzelne von den hundert Regeln
kann dazu beitragen, unsere Chancen, zu Geld zu kommen, zu erhéhen. Es ist
nicht so leicht wie ein schnelles Spielchen am Black-]Jack-Tisch, aber sicherer
und langfristiger; es macht Sie nicht siichtig, und Sie brauchen keiner aus-
sichtslosen Idee hinterher zu rennen.



Ich selbst stamme aus drmlichen Verhdltnissen. Ich brauche kein Mitleid, ich
sage das nur zum besseren Verstdndnis. Ich hatte kein Geld. Andere, die ich
kannte, hatten welches, manche sogar richtig viel. Ich beschloss schon in jungen
Jahren, mich aus meinen drmlichen Verhdltnissen empor zu arbeiten. Aber bis
es so weit war, brauchte ich eine Menge Fehlstarts, eine Menge fast, aber doch
nicht gelungener Anldufe. Es gelang mir erst, als ich mir die Zeit und die Miihe
nahm zu beobachten, was die Reichen wirklich tun. Das Wissen, das ich aus
diesen Beobachtungen bezog, méchte ich lhnen in diesem Buch vermitteln.

Dabei setze ich voraus, dass Sie:

o reicher werden wollen,

« aber aufvdllig legale Weise,

« etwas Niitzliches mit Ihrem Geld anfangen wollen, wenn Sie es
besitzen,

- etwas auf die Seite legen wollen und

« nicht alles, was Sie aus diesem Buch gelernt haben, preisgeben
wollen.

Und dass Sie bereit sind, an sich zu arbeiten.

Um Ihnen dabei zu helfen, habe ich dieses Buch
in folgende fiinf Abschnitte unterteilt:

o Denken wie ein Reicher,

o Wie man reich wird,

o Wie man noch reicher wird,

o Wie man reich bleibt,

o Wie man seinen Reichtum mit anderen teilt.

Wir fangen mit dem Denken an, denn auf dieser Grundlage beruht alles Weite-
re. Wir alle haben Uberzeugungen zum Thema Geld, an die wir fest glauben.
Die meisten von uns glauben, Geld macht uns nicht gliicklich (insgeheim glauben
wir das natiirlich schon), aber es erlaubt uns wenigstens ein Leben in Sicherheit.



Wir glauben fast alle, dass wir uns mit Geld bessere Produkte leisten kénnen
und dass wir dank dieser Produkte gliicklicher werden. Wenn auch Sie dieser
Ansicht sind, mdchte ich Sie nicht eines Besseren belehren, ich gebe Ihnen nur
Maglichkeiten an die Hand, selbst herauszufinden, ob das stimmt oder nicht.
Genug der Vorrede. Fangen wir an. Kommen Sie mit — auf den Weg zu sich selbst,
zu Ihrem persénlichen Wohlstand.

Richard Templar

1) Manche wollen Geld waschen - sie legen Bargeld auf den Spieltisch und spielen gar nicht, sondern wollen es in Form
eines Schecks zuriick haben, so dass sie dafiir keine Steuern zahlen miissen. Eine iible Geschichte. Allerdings nimmt das
Haus auch hier seine 28 Prozent vom Gewinn, egal, welche Tricks sie versuchen anzuwenden.






DENKEN WIE
DIE REICHEN



Geld ist eine Vorstellung, ein Begriff. Sie kdnnen es nicht sehen oder anfassen
(es sei denn, Sie halten einen Goldbarren in der Hand). Sie kénnen nur ein Sym-
bol dafiir sehen oder anfassen, etwa eine Banknote oder einen Scheck. Sicher,
das ist nur ein Stiick Papier, aber ein Stiick Papier mit Macht und Einfluss.

Die Vorstellung, die wir vom Geld haben, wird uns zusammen mit einem gan-
zen Biindel an Werturteilen iiberliefert. Wir glauben fest daran, dass Geld etwas
Gutes oder Schlechtes ist, dass das Bediirfnis danach etwas Gutes oder Schlech-
tes ist. Dass die Liebe zum Geld etwas Gutes oder Schlechtes ist. Dass Geld-
ausgeben etwas Gutes oder Schlechtes ist.

Was ich mit den ersten paar Regeln andeuten mdéchte, ist, dass unsere Wert-
urteile iibers Reichsein uns vielleicht daran hindern kénnten, reich zu werden.
Wenn wir tief in unserem Herzen (oder in unserem Unterbewusstsein) glauben,
Geld sei etwas Schlechtes und viel davon zu haben, sei ebenfalls schlecht, kann
es gut sein, dass wir unsere eigenen Bemiihungen, zu Geld zu kommen, bewusst
oder unbewusst untergraben.

Ich méchte auch, dass Sie sich Gedanken machen, wie viel Miihe Sie darauf
verwenden wollen, reich zu werden. Es ist wie beim Sport — je mehr Sie iiben,
umso besser werden Sie. Durch Faulheit verdient man kein Geld. Stellen Sie
sich bitte darauf ein, dass Sie hier mitarbeiten miissen.

Sie sollten auch genau wissen, was Sie wollen, warum Sie es wollen, auf welche
Weise Sie es bekommen wollen, was Sie damit anfangen wollen, wenn Sie es
haben — derlei Dinge. Niemand hat behauptet, die Sache wdre einfach ...



JEDER DARF REICH WERDEN
— OHNE EINSCHRANKUNG
ODER DISKRIMINIERUNG.

Das Schéne an Geld ist, dass es alle Menschen gleich behandelt. Es ist ihm
gleichgiiltig, welche Hautfarbe Sie haben, welcher Rasse Sie angehéren,
welcher Schicht, welchem Milieu und Elternhaus, und was Sie selbst tiber
sich denken. Jeder Tag fangt mit einer leeren Tafel an — egal, was Sie gestern
getan haben, heute beginnt ein neuer Tag und Sie haben dieselben Rech-
te und Chancen wie jeder andere, um sich so viel zu nehmen, wie Sie
brauchen. Das Einzige, was Sie davon abhalten kann, sind Sie selbst und
lhre Mythen vom Geld (siehe Regel 5).

Von dem Reichtum der Welt hat jeder so viel, wie er nehmen kann. Was
sonst kénnte sinnvoller sein als das? Das Geld weif$ nicht, wer es sich
nimmt, welche Qualifikation derjenige hat, welchen Ehrgeiz er hat, welcher
Klasse er angehdrt. Geld hat weder Ohren noch Augen noch sonstige
Sinnesorgane. Es ist trage, unbelebt, gefiihllos. Es denkt nicht. Es ist ein-
fach nur da, um benutzt und ausgegeben, angespart und angelegt zu
werden, es dient als Kampfmittel, Lockmittel und Lohn harter Arbeit.



Da es zwischen den Menschen keinen Unterschied macht, urteilt es nicht
dariiber, ob man es ,wert’ ist oder nicht.

Ich habe eine Menge schwerreicher Leute beobachtet; das Einzige, was sie
gemeinsam haben, ist, dass sie nichts gemeinsam haben — aufer nattirlich,
dass sie sich alle an die Regeln halten. Sie unterscheiden sich von denen, die
nicht reich sind — aber ansonsten sind sie individuell sehr unterschiedlich.
Manche sind elegant, manche ungehobelt, manche gelehrt, manche ziem-
lich dumm, manche haben es verdient, andere nicht. Aber jeder Einzelne
von ihnen ist irgendwann einmal aufgestanden und hat laut und deutlich
gesagt: ,Ja, bitte, ich méchte etwas davon haben!” Die Armen jedoch haben
gesagt: ,Nein, danke, nicht fiir mich. Ich bin es nicht wert. Ich habe es nicht
verdient. Ich kann nicht. Ich darf nicht. Ich sollte lieber nicht.”

Darum geht es in diesem Buch — um lhre Ansichten tber Geld und die
Reichen. Wir nehmen gerne an, die Armen seien arm, weil ihre Lebens-
umstédnde, ihr Hintergrund, ihre Erziehung, ihre Erndhrung sie zu dem
gemacht haben, was sie sind. Aber wenn Sie die Mittel haben, sich ein
Buch wie dieses zu kaufen und einigermafien sicher und komfortabel in
dieser Welt zu leben, haben Sie auch die Méglichkeiten, reich zu sein.
Sicher, es ist miihevoll und schwer zu erreichen, aber es ist machbar. Das
ist Regel Nr. 1: Jedermann kann reich werden, man muss sich nur anstren-
gen. Wie das geht, zeigen lhnen die tibrigen Regeln.



ENTSCHEIDEN SIE, WAS
REICHTUM FUR SIE BEDEUTET.

Was bedeutet Reichtum fiir Sie personlich? Das sollten Sie sich in Ruhe
tiberlegen, bevor Sie anfangen, reich werden zu wollen. Ich habe festge-
stellt, dass reiche Leute sich das alle vorher gut iiberlegt haben. Sie alle
wissen sehr genau, was Reichtum fiir sie persénlich bedeutet.

Ich habe einen reichen und extrem grofziigigen Freund, der sagt, er habe
sich schon zu Beginn seiner geschiftlichen Laufbahn vorgenommen, er
habe dann genug Geld, wenn er nicht mehr von dem Geld (seinem Kapi-
tal) selbst leben miisse, auch nicht von den Zinsen seines Kapitals — nur
von den Zinseszinsen seines Kapitals. Ich finde, das klingt gut.

Er weif, wie viel diese Zinseszinsen seines Kapitals ihm einbringen, und
das fast auf die Stunde genau. Wenn wir alle abends essen gehen, weifS er
(a) wie viel das Essen kostet und (b) wie viel er wihrend des Essens verdient.
Er sagt, er sei gliicklich, solange (b) (a) iibersteigt.

Sie denken jetzt vielleicht, dass dieser Mafistab fiir Reichtum die Messlat-
te sehr hoch legt. Vielleicht wollen Sie selbst die Latte nicht so hoch legen.
Das ist natiirlich véllig in Ordnung. Vielleicht wollen Sie es auch lieber in
konkreten Zahlen ausdriicken. Friiher wollte jeder ein Millionar sein. Man
konnte leicht sagen, ob man schon einer war oder noch nicht. Heute gibt
es viele Menschen, die in weit teureren Hiusern leben und sich nicht als
reich bezeichnen wiirden, was flir viele erst ab dem Milliardar beginnt.!
Ich selbst habe fiir mich die Definition gefunden, dass ich sage, es muss
genug sein, damit ich mir keine Sorgen mehr dariiber zu machen brauche,



ob es auch reicht. Wie viel ist das? Ich weif8 es nicht. Irgendwie hat man
das Gefiihl, als miisse man sich immer mehr Sorgen machen und es kom-
me immer weniger rein. Aber im Ernst, ich fiihle mich erst ,ruhiger’, seit
ich nicht mehr in Pfund, sondern in Tausenden Pfund zihle und rechne.
Ich weif bis auf tausend Pfund genau, wie viel ich gerade habe, wie viel
ich brauche und wie viel ich ausgeben kann.

Fiir manche Leute bedeutet ein sorgenfreies Leben, genug Geld fiir alle
Notfille zu haben, die ihnen oder ihrer Familie oder ihrem Haus drohen
kénnten. Wie will man das definieren? Nach der Anzahl der Autos, die in
der Garage stehen? Der Anzahl der Dienstboten? Der Menge Bargeld auf
der Bank? Dem Wert des Hauses? Dem Wert der Geldanlagen? Hier gibt
es natiirlich keine richtigen oder falschen Antworten, das muss jeder selbst
entscheiden. Aber irgendwie habe ich das Gefiihl, Sie sollten das erst fiir
sich kldren, bevor Sie weiter lesen. Denn wenn wir kein klares Ziel vor Augen
haben, kénnen wir unser Ziel auch nicht klar ins Auge fassen. Ohne Ziel
verlassen wir erst gar nicht das Haus, oder wir kurven stundenlang ziellos
in der Gegend herum. Wenn wir kein klares Ziel haben, wie kénnen wir dann
den Erfolg messen oder beurteilen? Wenn Sie das aber nicht tun kénnen,
woher wissen Sie dann, ob Ihnen dieses Buch tatsichlich geholfen hat?

1) Tut mit leid, aber fiir mich ist eine Milliarde gleichbedeutend mit einer Million mal einer Million, und nur das iiberzeugt mich.



SETZEN SIE SICH ZIELE.

Wenn Sie fiir sich entschieden haben, was Reichsein fiir Sie bedeutet,
haben Sie ein festes Ziel vor Augen. Sich Ziele setzen bedeutet, zu wissen,
wo man hin will und sich einen Zeitplan zu machen, bis wann man das Ziel
erreichen maéchte. Es ist ganz einfach. Wenn Sie wissen, Sie wollen zu
einem bestimmten Ort fahren, miissen Sie als Nichstes wissen,

« wann Sie zuhause losfahren wollen,
« wann Sie am Zielort ankommen wollen,
« welche Route Sie am besten nehmen und

+ was Sie tun wollen, wenn Sie dort angekommen sind.

Mit dem Reichwerden-Wollen ist es dasselbe: Sie miissen im Voraus wis-
sen, was Reichsein fiir Sie bedeutet, wie Sie dorthin gelangen wollen, wie
lange die Reise ungefahr dauern soll und was Sie mit lhrem Geld tun
kénnen oder wollen, wenn Sie es bekommen.

Sehen Sie jetzt, da Sie fiir sich entschieden haben, was Reichsein fiir Sie
bedeutet, wie wichtig es ist, sich ein Ziel zu setzen? Denken Sie dartiber
nach, wie reich Sie werden wollen und wie lange es dauern soll, und dann



legen Sie Ihr Ziel fest. Das kann folgendermafien aussehen: ,,Ich will an
meinem vierzigsten Geburtstag Millionér sein und mein Geld in meiner
eigenen Grundstiickserschliefungsfirma verdienen.”

Klingt doch ganz einfach, oder? Nun, fiir mich war es einfach, weil ich mir
nur ein Beispiel fiir Sie ausgedacht habe. Fiir Sie wird es bestimmt nicht
so einfach sein. Schon, weil Sie zuvor noch nie intensiv tiber all das nach-
gedacht haben werden. Ich schitze, Sie haben gelegentlich schon davon
getraumt, sehr, sehr reich und/oder bertihmt und/oder erfolgreich zu sein.
Aber nur wenige Menschen — nach meiner Beobachtung nur die Reichen,
Bertihmten und Erfolgreichen — entscheiden, was sie bis wann erreichen
wollen, und wie. Wenn Sie wirklich reich werden wollen, miissen Sie das
auch tun. Und ich hoffe, Sie wollen es noch — sonst wiirden Sie doch nicht
bis hierher lesen, oder? Und es ist gut so.

Uberlegen Sie sich also bitte Ihr Ziel. Ich kann warten.

Wie, schon zuriick? Wie ist es gelaufen? Ihr Ziel sollte realistisch, anstin-
dig und erreichbar sein. Mit ,realistisch’ meine ich, dass das Ziel, der
reichste Mensch der Welt zu werden, wahr werden kénnte, aber wohl nicht
wahr wird, dass es also kein realistisches Ziel ist.

,Anstindig’ bedeutet, dass Sie ehrlich zu sich selbst sein miissen und sich
ein Ziel setzen sollten, mit dem Sie leben und fiir das Sie arbeiten kénnen.
Wenn Sie sich selbst beliigen, scheitern Sie ganz sicher — auch, wenn Sie
anderen etwas vormachen.

Erreichbar? Auch das muss sein. Wenn Sie nichts tiber Grundsttickerschlie-
Rung wissen und kein echtes Interesse haben, etwas dariiber zu erfahren,
weder Eigenkapital haben noch eine Hypothek aufnehmen kénnen, ist das
Ziel, eine GrundstiickerschlieBungsfirma zu griinden, weder realistisch
noch anstandig noch erreichbar.

Sind Sie mit dem Ziel, das Sie gefunden haben, zufrieden? Gut. Wenn
nicht, tiberlegen Sie es sich noch mal in Ruhe und lesen Sie dann weiter.
Wir wollen Sie doch so schnell wie méglich fit machen.



BEHALTEN SIE ES FUR SICH.

Jetzt, da Sie zu einem neuen Lebensabschnitt aufbrechen, in eine andere
Richtung steuern, ist es vielleicht ganz gut, wenn Sie es erst einmal fiir
sich behalten.

Die Zeit wird kommen, wo Sie das, was Sie planen, mit Finanzberatern
besprechen sollten (siehe Regel Nr. 64), aber posaunen Sie vorlaufig noch
nichts aus. Dafiir gibt es einige gute Griinde:

« Die Meinungen anderer Leute kénnen Sie, falls sie negativ sind,
von lhrem Vorhaben abbringen.

« Wenn andere lhrem Beispiel folgen wollen, gibt es weniger
Chancen fiir Sie.

« Warum soll man seine besten Ideen preisgeben?

« Wenn andere Leute Ihre Angelegenheiten diskutieren, ist das
nie gut fiir Sie.

« Sie wollen doch nicht als Prediger angesehen werden oder als
jemand, der anderen seine Art zu denken aufschwatzen will.

+ Andere wollen gar nicht so genau wissen, was Sie planen
—wenn man Sie fragt, wie es lhnen geht, sagen Sie einfach
»gut®, ohne lange Erkldrungen.

« Esistschon, ein kleines Geheimnis zu haben — es gibt lhnen ein
warmes, stolzes, anheimelndes Gefiihl.



Sobald Sie ausposaunen, was Sie vorhaben, werden die anderen neidisch
werden und alles Mégliche unternehmen, um Sie davon abzubringen. Denn
die Leute werden glauben, Sie wollten sich von ihnen lossagen. Wenn Sie
durchblicken lassen, dass Ihr bisheriges Ich, Ihr bisheriger Lebensstil Ihnen
jetzt nicht mehr gut genug ist und dass Sie sich ,zu neuen Ufern aufma-
chen’, werden die Leute dariiber nicht gerade begeistert sein. Also behalten
Sie es fiir sich. Das kostet Sie nichts und macht keine grofle Miihe.

Lassen Sie es unser kleines Geheimnis sein. Lernen und tiben Sie wei-
terhin lhre Regeln, aber binden Sie es nicht jedem auf die Nase — egal,
fur wie wertvoll Sie dieses Buch auch fiir andere halten. Sie kénnen ja
ein Exemplar herumliegen lassen, damit andere Menschen auch etwas
davon haben.

Interessant ist: Selbst wenn Sie es jedem erzihlen wiirden, wiirde so gut
wie niemand etwas unternehmen. Die meisten Leute hingen lieber vor
dem Fernseher herum, als sich selbst aus dem Sumpf der Armut zu ziehen.
Ich denke nur an Ihr Wohl, wenn ich sage, Sie sollen es fiir sich behalten.
Jeder, der an irgendetwas glaubt, behilt es lieber fiir sich. Die meisten
Menschen mégen es nicht, wenn man ihnen eine Predigt oder einen Vor-
trag halt, wenn man sie dazu ermutigt, tiber ihren Lebensstil nachzuden-
ken oder ihnen sagt, ihr Verhalten sei verbesserungswiirdig. Vermégen
zu erwerben ist eine der Sachen, die man am besten mit sich selbst aus-
macht, klammheimlich und verstohlen betreibt. Nicht, dass es verboten
oder unredlich wire, aber es ist am besten, wenn man es allein macht.



